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> Objetivos del Curso

CURSO: PRESENTACIONES EFECTIVAS

- Conocer herramientas que permitan realizar presentaciones profesionales que faciliten
comunicar ideas de un modo asertivo, efectivo y exitoso.

. Reconocer en toda presentacién una estructura subyacente, con objetivos definidos, con
disposicion légica y con un disefio que refleje un proceso comunicativo que se inicia, se

desarrolla y termina correctamente.

- Conocer y adquirir herramientas de dominio escénico, seguridad y confianza en el

momento de exponer un tema.

Contenido curso online:

Madulo 1: Planificacién y Estructura de
la presentacion

-+ Leccién 1 Planificacion de la presentacion
« Leccion 2: Estructura de la presentacion

Modulo 2: Métodos de presentaciones,
Medios audiovisuales y Técnicas de
participacion grupales

«  Leccion 1 Métodos de presentacion actuales
+ Leccién 2 Medios audiovisuales y Técnicas de
participaciéon grupales

Médulo 3: Elaboracién de una presentacion
con tecnologia computacional

«  Leccion 1 Disefio de las diapositivas
«  Leccion 2: Presentaciones multimediales.

Médulo 4: La Comunicacion Interpersonal
e Inteligencia Emocional como habilidades
centrales en una presentacion profesional

« Leccion 1 Comunicacion Interpersonal

«  Leccion 2 Inteligencia emocional
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Profesora del curso:
Cecilia Hernandez S.

Ingeniero Comercial Universidad de Chile, Diplomada en Liderazgo
y Transformacion Organizacional, Universidad Alberto Hurtado
y Coach Ontoldgico Escuela Newfield Network, con 20 afos de
experiencia como Gerente de Personas en empresas privadas
y publicas.

Desde 2011, se ha dedicado al coaching ejecutivo, acompafando
programas de Liderazgo y Trabajo colaborativo junto con
proyectos de gestion del cambio, modelos y diccionarios de
perfiles por competencias, estudios de clima y sistemas de
gestion del desempeno.

Facilitadora de talleres en el aprendizaje de habilidades relacionales
y docente Diplomado Direccién comercial y Ventas de la

Universidad de Chile y Mayor.
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